HERBALIFE

PRAHLASENIE O PRIEMERNEJ HRUBEJ ODMENE VYPLACANEJ SPOLOCNOSTOU HERBALIFE NUTRITION CLENOM ZO
SLOVENSKEJ REPUBLIKY V ROKU 2017

Ludia sa stavaju ¢lenmi Herbalife Nutrition z réznych dévodov. Velka vacsina tychto Clenov (73 %)" sa k nam najprv pripoji s ciefom ziskat zfavu na
produkty, ktoré sami alebo ich rodina pouZivaju. Ini si chcu privyrobit a jednoducho si chct vyskusat priamy predaj. Dovodom preco zacat st pre nich aj
minimalne Startovné naklady, ktoré spolocnost Herbalife Nutrition pontka (€lensky bali¢ek Herbalife Nutrition Member Pack Pack [HMP] za (EUR) 44.02,2
plus prislusné dane z predaja, dopravné a manipulacia), a zaruka vratenia penazi.® Nie je nutné kupovat velké objemy produktov ani si kupovat iné
materidly. Korporatna politika spoloénosti Herbalife Nutrition dokonca odradza od nakupu takychto predajnych pomdcok, obzvlast v prvych mesiacoch
Clenstva.

Pokial hladate privyrobenie alebo pracu na plny uvézok, chceli by sme, aby ste mali realistické o¢akavania voci prijmom, ktoré mdzete dosiahnut. MoZnosti
zérobku v spoloénosti Herbalife Nutrition st nie¢o ako permanentka do posilfiovne: vysledky sa liia v zavislosti na €ase, energii a nasadeni, ktoré do toho
vkladate. Kazdy, kto uvazuje o0 moznosti pracovat pre Herbalife Nutrition, si musi uvedomit realitu priameho predaja. Je to tvrda praca. Cesta k bohatstvu sa
neda nijak skratit, Uspech nie je zaru€eny. AvSak pre tych, ktori investuju ¢as a energiu do rozvoja stabilnej zakladne zakaznikov a potom mentoruju
a Skolia k rovnakému postupu ostatnych, tu prileZitost k osobnému rastu a privyrobeniu alebo plnému zavazku existuje.

ZISK 20 VSETKEHO, €O SAMI PREDATE: Jednym prvkom mozného zarobku ¢lena je zisk, po odéitani nakladov, z daléieho predaja
produktov Herbalife Nutrition. Clenovia si m6zu sami urcit, ako budu obchodovat, kolko dni a hodin budd pracovat, aké im vznikni néklady
a aké si budu ctovat ceny.

VIACUROVNOVA STRUKTURA ODMENOVANIA: Niektori z &lenov (13.96%) sponzoruji ostatnych, aby sa stali ¢lenmi Herbalife Nutrition.
Tymto spbsobom sa mdzu usilovat o vybudovanie a spravu svojich vlastnych spodnych predajnych organizacii. Za sponzorovanie novych
¢lenov nedostavaju ziadnu odmenu. SU plateni vyhradne na zaklade predaja produktov spoloCnosti svojim ¢lenom v spodnej linii, za svoju
vlastnu spotrebu alebo predaj zakaznikom. Tato viactroviiova (,multi level®) Struktira, ktora sa uplatriuje pri odmenéach je podrobne popisana
v Predajnom a marketingovom plane spolo¢nosti Herbalife Nutrition, dostupnom vSetkym on-line na adrese hrbl.me/skSK-SMP.

V pripade 8.9% élenov Herbalife Nutrition, ktori majii poziciu sales Leadra* so zavedenou spodnou liniou (,downline®), sa dosahovala
vroku 2017 priemerna odmena vyplatena spoloénost'ou (EUR) 3,955. Tieto Ciastky si pred pokrytim vydajov za prevadzkovanie
a propagaciu ich obchodov.

V niz$ie uvedenej tabulke uvadzame sthm vetkych ekonomickych vynosov, ktoré boli dostupné &lenom Herbalife Nutrition v roku 2017. Pre 5,164 Clenov
(95%) vyplyvaju ekonomické prinosy vyhradne zo zfavy na cene produktov, ktoré si kipia pre osobnu spotrebu alebo rodinné pouzitie a pre dalsi predaj
zakaznikom, ani jedno v8ak nemoZzno povazovat za vyplatu odmeny zo strany spolo¢nosti.

ViacUroviiovy systém odmien vyplacany ¢lenom, ktory je sthrnne vycisleny nizSie, nezahfiia naklady, ktoré ¢lenovi vzniknd v sQvislosti s prevadzkovanim
alebo propagéaciou jeho podnikania, ktoré sa mézu znacne liSit a mézu zahfiiat néklady na inzerciu a propagaciu, vzorky produktov, odbornt pripravu,
najom, cestovanie, internetové a telefénne poplatky a rézne dalSie vydaje. NizSie uvedené vycislenie odmien nemusi nutne zodpovedat odmenam, ktoré
jeden konkrétny ¢len obdrzi. Tieto idaje by nemali byt brané za zaruku alebo povazované za Udaje odrazajiice vase aktualne odmeny alebo zisky. Uspech
sa v spolocnosti Herbalife Nutrition odvija vyhradne od UspeSného predaja produktov, ¢o si vyzaduje tvrdd pracu, starostlivost a manazérske schopnosti.
V&3 Uspech bude zavisiet na tom, ako Ucinne tieto svoje kvality uplatnite.

Clenovia s jedinou troviiou (,single-level“) (bez spodnej linie)

Clenovia*
Ekonomicka prilezitost' - ) Zarobky v pripade ¢lenov s jedinou Uroviiou sa odvijaju od velkoobchodného stanovenia ceny
Pocet % ziskaného na produkty pre spotrebu samotnym ¢lenom a jeho rodinou a zahffiajti rovnako prilezitost
o Nakup produktov za velkoobchodné ceny vztahujicu sa k maloobchodnému predaju produktov neclenom. V ich pripade nie je spinené
«  Maloobchodny zisk z predaja netienom 4,696 86.1% kritérium platby odmeny vyplatenej zo strany spolo¢nosti, a teda nie st do tejto tabulky zapocitané.
Leadri, ktori nepredavaju so spodnou liniou
Ekonomicka prilezitost’ il Okrem vysSie uvedenych vysledkov ¢lenov s jedinou uroviiou, nezahrnutych do tejto tabulky, mézu
Pocet % byt niektori ¢lenovia, ktori nepredavaju, so zavedenou spodnou liniou sposobili k odmenam od
, , . spolo¢nosti Herbalife Nutrition za velkoobchodné provizie z ndkupu produktov v spodnej linii
o Nakup produktov za vefkoobchodné ceny uskutoénenych priamo so spolognostou Herbalife Nutrition.
e Maloobchodny zisk z predaja neclenom 270 5.0%
e Velkoobchodny zisk z predajov uskutocnenych o V roku 2017 ziskalo takéto platby 11 z 215 spdsobilych clenov.
spolonostou &lenovi v spodnej linii Priemerné celkové platby dosiahnuté u 11 ¢&lenov boli (EUR) 65.
Leadri, ktori predavaju so spodnou liniou
Clenovia* V3etci leadri, ktori predavaju, so zavedenou spodnou liniou
Ekonomicka prilezitost’ ; T
Potet % Priemerne rocné % 20 Priemerné . -
platby od spolo¢nosti Podet vaatkich hrubé plath Této tabulka zahfiia
Herbalife Nutrition ¢lenov y plaiby vSetky odmeny, vykonové
(EUR) Sl (EUR) honorare a bonusy
e Néakup produktov za velkoobchodné ceny >25.000 18 37% 64.159 vyplatené spolognostou
e Maloobchodny zisk z predaja neclenom 10.001-25.000 21 4.3% 16,539 Herbal[f? h{gtrition.
e Velkoobchodny zisk zpredajov uskutoénenych 5 '00 110 '000 2 9% 5 ;)0 i Nezahffia Ciastky
spoloénostou &lenovi v spodnej linii 485 8.9% : : - : %arobgne Jednotlivymi
L ) _— 2,501-5,000 36 7.4% 3,553 Clenmi za ich predaje
e ViacUroviiova $truktira za predaje v spodnej linii 1099 produktov Herbalife
o Vykonové honorére (royalties) 1,001-2,500 53 - f 1,516 Nutrition priamo
o Bonusy 1-1,000 124 25.6% 341 T
0 209 43.1% 0
Total 485 100.0% 3,955
*336 z celkom 4,696 Elenov s jedinou droviiou su sales leadri bez zavedenej spodnej linie.

Potas roka 2017 ziaden slovensky Clen nedosiahol status Prezidentskeho Timu.

73 %, na zaklade prieskumu byvalych ¢lenov zo Spojenych $tatov zrealizovaného Lieberman Research Worldwide, Inc. (dalej len ,LRW*) v januari 2013, s toleranciou chyb +/- 3,7 %.
2 Ceny ponukané pre Slovensku republiku, ktoré sa urcia v decembri 2017 a budd podliehat zmenam. Aktuaine ceny vid. opportunity.herbalife.com.
® Ak je o rezignaciu poziadané do 90 dni, pokial ide o vratenie HMP, a jedného roku, pokial ide o vratenie neotvorenych zasob produktov.
* Clenovia na pozicii sales leader st &lenovia, ktori dosiahli Grovei supervizora alebo vys$sie. Podrobnosti vid Predajny a marketingovy plan spoloénosti Herbalife Nutrition na adrese
hrbl.me/skSK-SMP.
73.2% ¢lenov na pozicii sales leadera k 1. februaru 2017, rekvalifikovanych do 31. januéra 2018-(vratane 48%, ked boli ¢lenovia na pozicii sales leadera prvy krat).
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