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,PROSTE ZASADY. UNIKALNE KORZYSCI”
VII POLSKI DZIEN SPRZEDAZY BEZPOSREDNIE) 2018

Tegoroczne $wieto branizy obchodzone jest 23 paidziernika i ukierunkowane jest na
konsumentdéw oraz przedstawienie zalet sprzedazy bezposredniej. Hasto VII Polskiego Dnia
Sprzedazy Bezposredniej to ,,Proste zasady. Unikalne korzysci”.

Zgodnie z hastem VII edycji Polskiego Dnia Sprzedazy Bezposredniej , proste zasady” to m.in.
petne bezpieczenstwo, gwarancja 100% satysfakcji, etyka w pracy konsultantéw,
przedstawicieli i samych firm. To takze duza wiarygodnos¢, czy petny serwis posprzedazowy.
Z kolei ,unikalnymi korzysciami” sg osobiste rekomendacje, doswiadczenie, profesjonalizm,
personalizacja i oszczedno$¢ czasu, wygoda, czy testowanie produktow przed zakupem bez
wychodzenia z domu.

Sprzedaz bezposrednia jest jedng z form zakupu produktéw, ktéra umozliwia doktadne
zapoznanie sie z produktem, jego przetestowanie, a co najwazniejsze moze odbywacd sie
w domu klienta. Badania prowadzone na zlecenie Polskiego Stowarzyszenia Sprzedazy
Bezposredniej pokazujg, ze takg forme zakupu preferuje blisko 40% badanych, 70%
skorzystato raz, badz wielokrotnie z zakupdéw w tej formie. Co wiecej, blisko 80% badanych
pozytywnie ocenito spotkanie z konsultantem1.

Wiecej na stronie www.pssb.pl

! ,Badanie wybranych zagadnien zwigzanych z systemami sprzedazy bezposredniej i nowoczesnymi technologiami Edycja
2017”, badanie IBRIS Instytut Badan Rynkowych i Spotecznych na zlecenie Polskiego Stowarzyszenia Sprzedazy
Bezposredniej


http://www.pssb.pl/

